СОДЕРЖАНИЕ И ГРАФИК РАБОТЫ ПО АКСЕЛЕРАЦИОННОЙ ПРОГРАММЕ 
«ЭКСПОРТНЫЙ АКСЕЛЕРАТОР: ОТ ИДЕИ ДО КОНТРАКТА»

	Дата
	Время
	Содержание

	МОДУЛЬ 1. Основы международного бизнеса и особенности внешней торговли России

	13.10.2025
	14-30  18-00
	1. Правовые аспекты экспортной деятельности и меры государственной поддержки экспортно ориентированных предприятий
2. Обзор экспорта в России и состояние мировой торговли на современном этапе
3. Организация экспортных операций (этапы подготовки и реализации экспортных сделок; документация для вывоза товара за границу; сертификация и лицензирование продукции для экспорта)

	14.10.2025
	14-30  18-00
	

	15.10.2025
	14-30  18-00
	

	МЕЖМОДУЛЬНЫЙ ПЕРИОД 1.  Практический опыт и внедрение инновационных решений

	[bookmark: _GoBack]16.10.2025  27.10.2025
	Анализ кейсов успешного экспорта российских компаний:
   - Опыт лидеров отрасли.
   - Реализация проектов и эффективные модели роста продаж.
   - Типичные ошибки начинающих экспортеров и пути их избежания.

	

	МОДУЛЬ 2.  Современные методы исследования рынка и привлечение иностранных клиентов

	28.10.2025
	14-30  18-00
	1. Анализ целевых рынков для экспорта: исследование и выбор наиболее перспективных стран для выхода на экспорт.
2. Оценка конкурентоспособности экспортируемой продукции: методы анализа и сравнение с аналогичными товарами на зарубежных рынках.
3. Эффективные подходы к привлечению зарубежных заказчиков: создание плана продвижения продукции на международных рынках (технологии digital-маркетинга и онлайн-продвижения; организация участия в международных выставках и конференциях; использование B2B-платформ и специализированных сервисов; продвижение бренда и создание положительного имиджа на мировом рынке)
4. Логистика и цепочка поставок в экспортной деятельности: оптимизация логистических процессов для эффективного экспорта.
5. Участие в международных выставках и ярмарках: как выставки могут способствовать развитию экспортной стратегии.

	29.10.2025
	14-30  18-00
	

	30.10.2025
	14-30  18-00
	

	МЕЖМОДУЛЬНЫЙ ПЕРИОД 2. Работа над проектом продвижения компании на внешний рынок

	31.10.2025  10.11.2025
	Работа над индивидуальным проектом продвижения компании на внешний рынок:
   - формулирование цели и задач развития экспорта предприятия
   - составление SWOT-матрицы развития экспортного потенциала предприятия
   - создание плана вывода продукции на новый рынок
   - развитие индивидуальных планов выхода на новые территории
   - подготовка плана действий по продвижению продукции

	

	МОДУЛЬ 3. Оформление внешнеторгового договора

	11.11.2025
	14-30  18-00
	1. Правовые аспекты внешнеэкономической деятельности: изучение законодательства, касающегося экспорта, включая таможенные процедуры.
2. Управление рисками в экспортной деятельности: выявление и минимизация


	12.11.2025
	14-30  18-00
	

	13.11.2025
	14-30  18-00
	

	МЕЖМОДУЛЬНЫЙ ПЕРИОД 3. Работа над экспортным проектом компании

	14.11.2025  25.11.2025
	Работа над экспортным проектом компании:
- SWOT-матрица развития экспортного потенциала предприятия
- план вывода продукции на новый рынок
- развитие индивидуальных планов выхода продукта на новые рынки

	

	ЗАЩИТА ПРОЕКТА

	27.11.2025
	14-30  18-00
	Защита индивидуальных проектов

	






